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EDITORIAL

Esta edicdo do INFOSELECTIS marca o inicio da primavera 2019 coincidindo com o despertar das
culturas agricolas de maior importéncia a nivel nacional. Sdo exemplo disso a floragédo dos pomares e o
despertar das vinhas! De facto, a cada ano tudo se renova com a for¢a da natureza.

Por falar em renovagao, também o portfélio da Selectis foi renovado com a inclusdo de trés produtos
da gama SUTERRA. Sera o nosso principal tema de abordagem na rdbrica de Dossier Técnico. Sao
novas solugdes que procuram ir ao encontro das necessidades do mercado e de acordo com as novas
tendéncias. Também teremos oportunidade de dar destaque as novidades relacionadas com o nosso
produto COLOMBO. Com novas finalidades, esta sera uma 6tima solugéo a ter em conta.

No Portugal Premium fomos até a Herdade Vale da Rosa, um verdadeiro caso de sucesso na producao
de uvas de mesa desde os anos 60. Em pleno coracdo do Alentejo, “um espago mdgico onde as
vinhas crescem vigiadas de perto pelos olhos mais experientes e cuidadas pelas maos mais delicadas".
Eng.c Joaquim Praxedes, o responsavel da exploracao esteve connosco, partilhou a sua experiéncia e
alguns pormenores desta espetacular empresa agricola.

Nesta edicdo daremos também destaque ao Ill ENCONTRO NACIONAL SELECT. Foi marcante
a adeséao dos nossos Clientes de Proximidade. A participagao ativa dos clientes, a par da partilha
de experiéncias foi um ponto alto na edi¢do deste ano. Para além da confraternizacdo e do bom
ambiente habitual, procuramos mais uma vez reconhecer todos os envolvidos, desde Distribuidores
em Parceria a Clientes de Proximidade. Acima de tudo, foi dado um destaque especial a base deste
projeto... as PESSOAS.

PERTUGAL PREMIUM

VALE DA ROSA-ENTREVISTAAO ENG°JOAQUIM PRAXEDES

No Portugal Premium fomos até a Herdade Vale da
Rosa, um verdadeiro caso de sucesso na produgdo de
uvas de mesa desde os anos 60. Em pleno coragdo do
Alentejo, “um espago mdgico onde as vinhas crescem
vigiadas de perto pelos olhos mais experientes e cuidadas
pelas maos mais delicadas’ Eng° Joaquim Praxedes,
o responsavel da exploracdo esteve connosco, partilhou
a sua experiéncia e alguns pormenores desta espetacular
empresa agricola.
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A Herdade Vale da Rosa é hoje um caso de sucesso
na producdo de uvas de mesa. Como nasceu este
projecto e o que esteve na sua origem?

O projecto resulta de um processo de partilhas da Casa
Agricola Silvestre Ferreira, uma prestigiada empresa
agricola que se dedicava a produgdo de uva de mesa ha
mais de 40 anos.

O actual proprietadrio, Anténio José Ramos Silvestre
Ferreira, que durante a década de 80 e 90 desenvolveu
um projecto fruticola no Brasil que incluia igualmente
uva de mesa, especializou-se nesta cultura através dos
permanentes contactos que estabeleceu com os paises
de tradigcdo no sector (Chile, EUA, ltélia, etc.) e assim
decidiu dar continuidade ao negécio de familia.

Apoiado num modelo de gestdo empresarial e de
uma constante actualizagcdo do ponto de vista técnico
e tecnolégico e assente numa politica de fortes
investimentos em infra-estruturas de armazenagem e em
novas areas de producgéo.

O Vale da Rosa partiu assim de uma experiéncia
existente e valorizou-se com recurso a novas variedades,
nomeadamente de uva sem grainha, novas solugdes
de embalagem e novos mercados, tornando-se na
mais importante unidade do sector de uva de mesa em
Portugal e uma das mais avangadas da Europa.

Porqué esta localizacdo geografica - Ferreira do
Alentejo?

A Herdade Vale da Rosa estad localizada no concelho
de Ferreira do Alentejo, no centro do tridngulo de
desenvolvimento da regido do Alentejo (aeroporto de
Beja, Porto de Sines, Alqueva) beneficiando do elevado
nuimero de horas de sol da regido, da excelente qualidade
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dos solos (os famosos barros de Beja) e agua de boa
qualidade das infra-estruturas de regadio de Alqueva.

Quais tém sido os principais obstaculos ao longo do
percurso?

As principais dificuldades prendem-se com a necessidade
de investimentos extremamente elevados. Os custos de
produgédo sdo igualmente dispendiosos e existe ainda
muita dificuldade no recrutamento de mao-de-obra
qualificada.

Qual o principal mercado de destino dos vossos
produtos? Pode indicar-nos quantos hectares de
producdo actualmente dispéem? E/ou a vossa
capacidade produtiva?

O principal destino é o mercado Portugués com cerca
de 70% do total da produgdo. Os restantes 30% sao
destinados ao mercado Europeu, nomeadamente,
Inglaterra, Holanda, Poldnia, Franca e ainda paises fora
da Europa como a China e Angola. A area actual é de
250 hectares e o volume de produgao de cerca de 6 mil
toneladas. De referir no entanto que, parte da area ainda
néo se encontra em plena produgao.

Em relacdo a equipa de trabalho, quantas pessoas
trabalham hoje na Herdade Vale da Rosa? Como
se consegue angariar tais recursos e como se
coordenam?

Temos, em média, cerca de 590 trabalhadores por
més. Este nimero chega quase aos 900 em época
de colheita. Trabalhamos com contratacdo directa e
algum outsourcing. A coordenacao é feita em grupos de
trabalhos orientados por supervisores.




Existe algum cuidado especial no manuseamento dos
produtos que possam destacar como uma vantagem
competitiva no mercado? E que interfira directamente
na qualidade do produto final?

Sim, de facto, a maior preocupacgdo da Vale da Rosa é
a qualidade dos seus produtos pelo que colocamos a
nossa maior exigéncia tanto nos factores de produgéo
aplicados, como no rigor das operacdes -culturais
efectuadas. E o caso da selegdo de cachos e da selegéo
de bagos dentro do cacho para que se obtenha o maior
potencial qualitativo da uva produzida a nivel de cor, brix,
calibre e consisténcia.

Que diversidade de produtos oferecem hoje ao
mercado? A diferenciacdo é importante?

A diversidade de produtos que a Vale da Rosa oferece ao
mercado é ao nivel do tipo de uva (branca/preta/rosada)
com e sem grainha apresentada aos consumidores em
diversos tipos de embalagem sempre com o objectivo
de que o produto chegue ao consumidor com a maior
qualidade e frescura possivel.

Quais as caracteristicas das uvas Vale da Rosa que
as diferenciam das outras uvas do mercado? O que é
mais valorizado pelo consumidor?

As principais caracteristicas da uva Vale da Rosa sdo o seu
excelente sabor e consisténcia, resultado das excelentes
condicOes naturais da regido e do rigor das operagdes
realizadas, assim como do sistema de produgéo utilizado.
Acreditamos que a qualidade é o factor diferenciador nas
nossas uvas e é claramente uma caracteristica valorizada
pelo consumidor final.

Tém uma estratégia de marca distinta entre o mercado
interno e externo? Qual a vossa marca mais forte?

A nossa estratégia assenta, tanto no mercado interno
como no externo, na distingdo e consolidagdo da marca
Vale da Rosa. E com este branding que embalamos toda

a nossa uva trabalhada claramente num posicionamento
“premium” e de qualidade distintiva.

Quer partilhar alguns projetos futuros a implementar
num curto prazo?

Os projectos futuros irdo passar pelo aumento da area de
producgéo, sendo que o objectivo é duplicar a area actual
e desenvolver produtos de valor acrescentado resultados
da uva de mesa produzida.

Temos tido alguma actividade de cooperacéao entre as
empresas (Selectis/Vale da Rosa). Como poderemos
cntinuar a cooperar no futuro?

Em 2018 tivemos um protocolo de ensaio com a Selectis
para a captura massiva de mosca da fruta. Uma das
estratégias da Vale da Rosa passa pela redugdo ao maximo
na utilizagdo de pesticidas de sintese e, dessa forma, o
desenvolvimento e ensaios de produtos alternativos para
o combate de pragas e doencas da vinha pode ser uma
janela de cooperagao entre Selectis e Vale da Rosa.
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SOLUCOES
SELECTIS

COLOMBO®

NOVAS FINALIDADES

Foi concedido recentemente o registo do COLOMBO® acentuadas (por exemplo cloroses férricas). Esta doenca
para as finalidade Estenfiliose da Pereira e Olho de tem sido responsdavel por um forte impacto negativo nas
Pavao na Oliveira. produgdes, com elevadas perdas de rendimento.

Primaveras humidas e amenas propiciam as infecdes de O Olho de Pavédo é uma doenca chave do olival, que
Estenfiliose, que sdo também mais evidentes em pomares pode provocar a queda massiva das folhas ou mesmo
com excesso de vigor ou com caréncias nutritivas atingir as azeitonas.

ESTENFILIOSE 10 DE PAVAO




Com os resultados ja experimentados no controlo
do Pedrado, através da complementaridade das
substancias activas cresoxime-metilo e difenoconazol,
o COLOMBO surge como uma excelente solugdo para
as culturas das pomdideas e olival.

Ao atuar a todos os niveis da doenga e com
diferentes modos de agéo (preventiva, curativa e anti-
esporulante), o COLOMBO oferece ao agricultor uma
maior flexibilidade no posicionamento da aplicacdo do
produto, em vérias fases do ciclo de desenvolvimento
do fungo.

Ao conjugar varios modos de agado, o COLOMBO
contribui para uma menor probabilidade de surgimento
de estirpes resistentes.

Para além de um elevado nivel de eficacia bioldgica,
o COLOMBO garante ao aplicador uma maior
seguranca e facilidade de manuseamento, gragas a
sua formulagdo WG.

paragem de infegdes

COLOMBO®

\ acdo anti-esporulante

COLOMBO®

inibicdo do desenvolvimento das hifas

COLOMBO®

Acéo sobre todas as fases do ciclo da doenga

Microtibulos Mitocondria

Constituintes
gerais da célula

Acidos
nucléicos

Parede
celular

) mitocondria

4
COLOMBO®

membrana celular

Membrana
celular

Acéo sobre o fungo: Inibicdo de respiragdo mitocondrial e interferéncia na membrana celular




Fusgicida indicada para

COLOMBO

COLOMBO®

Nova finalidade selectis

em Estenfiliose da Pereira
e Olho de Pavao do Olival.



DOSSIER TECNICO

CONTROLO DA MOSCA DO MEDITERRANEO MAGNET™ MED

COMO FUNCIONA ESTE TIPO DE TECNOLOGIA?

Ignacio de Alfonso. Suterra Europe Biocontrol SL

A Mosca do Mediterradneo, Ceratitis capitata Wiedemann,
continua a ser uma das pragas mais relevantes a nivel
mundial. As zonas produtoras tém a necessidade de
implementar sistemas integrados de controlo para
cumprir com as exigéncias de qualidade e com as
limitagdes de residuos do mercado, assim como para
superar as fortes restricoes de quarentena que sao
impostas na maioria dos paises importadores.

Neste sentido, esta-se a generalizar o uso de armadilhas
com atrativos alimentares que atraem a mosca a
aproximar-se, para depois morrer no seu interior.
Podemos encontrar desde modelos simples, como
garrafas, até desenhos mais sofisticados.

A utilizagdo destas armadilhas € um método relativamente
eficaz, no entanto mais caro, lento e complicado de
manusear. E por este facto que o sistema Magnet™ MED
da Suterra® se esta a estabelecer como a alternativa para
grande parte do setor, sendo entendido como o produto
de maior qualidade dentro da sua categoria.

A Suterra® conseguiu diferenciar-se dos produtos de
captura massiva mediante o desenvolvimento do seu
sistema attract & kill - Magnet™ MED. O seu desenho
patenteado consiste num pequeno dispositivo, que
contém no seu interior um atrativo de elevada eficacia
e, na parte externa, encontra-se impregnado de
deltrametina. O principio de funcionamento é bastante
simples, a Mosca do Mediterraneo é atraida pelo isco,
pousa no dispositivo e morre momentos depois.

Entre as caracteristicas que podem influenciar a
capacidade de um sistema ser mais ou menos eficaz
em eliminar os insetos que se aproximam, encontramos
a prépria configuracdo do dispositivo. Alguns estudos
publicados recentemente, por Navarro-Llopis et al.
pela Universidad Politécnica de Valéncia, sugerem que
os sistemas nos quais as moscas devem introduzir-se
no interior de um recipiente (mosqueiro ou garrafa)
podem ser menos eficazes do que aqueles em que os
insetos tém contato de forma imediata e direta com o
dispositivo attract & Kkill.




De acordo com este estudo recentemente publicado
(Navarro-Llopis et al., Levante Agricola, n° 445, 2019),
a eficadcia com a qual os dispositivos podem afetar
os insetos é diferente. Dos resultados de eficacia
obtidos, podemos deduzir que o Magnet™ MED é
significativamente mais eficaz que as armadilhas do

tipo garrafa e de captura massiva. Este facto contrasta

com a visdo de alguns agricultores que preferem poder
observar as capturas numa armadilha aos sistemas
gue nao capturam as moscas, ainda que estes Ultimos
sejam mais eficazes. No citado estudo, o Magnet™ MED
eliminou 2,5 vezes mais moscas que a armadilha do tipo
mosqueiro e 3,3 vezes mais que o sistema de garrafa
(Tabela 1).

Tabela 1. Promécio (*+ EE) do niimero de moscas mortas com cada dispositivo depois de 150 minutos de
exposicdo a cada um dos dispositivos em tinel de vento.

Magnet™ MED
28,2+ 8,8 (a)

* (ANOVA, test LSD, P > 0.05).

O estudo conclui que as armadilhas que nao requerem a
entrada do inseto dentro de um recipiente confinado sédo
mais eficazes. Durante o mesmo tempo de exposigéo, o
dispositivo Magnet™ Med, consegue afetar um nimero
maior de moscas que os dispositivos tipo armadilha (com
atrativo sélido ou liquido), j& que a disponibilidade da
substancia ativa na superficie aumenta a probabilidade
de que uma maior propor¢cdo das moscas atraidas seja
efetivamente afetada. Estes resultados estdo de acordo
com outros estudos que conferem maior eficdcia do
dispositivo Magnet™ MED em relagéo a outros sistemas,
tanto na protecdo da fruta como no decréscimo do nivel
de populagdo da praga.

Magnet™ MED é uma opg¢do muito mais facil de manusear
e rapida de instalar em relagdo a qualquer produto de
captura massiva do mercado, além do mais oferece
uma grande vantagem no transporte e logistica. Por
outro lado, reduz o risco de exposi¢cdo do operador ao
inseticida ao eliminar a necessidade de manipulagéo
durante a colocagéo das armadilhas. Oferece vantagens

»

Referéncia 1
12,0 = 3,5 (b)

Referéncia 2
8,6 = 3,6 (b)

adicionais sobre o resto de sistemas entre as quais se
destacam uma Unica aplicagdo por campanha, sem
necessidade de levar a cabo manutencéo do dispositivo,
gue permanece ativo durante pelo menos 6 meses. Esta
duragd@o contribui para uma protecdo da cultura para
além do periodo sensivel da colheita, contribuindo para
uma diminui¢do das populagdes da praga.

A eficacia do Magnet™ MED da Suterra® estd garantida
pelo registo do produto em 10 paises em todo o mundo
(Marrocos, Espanha, Portugal, Franca, Itdlia, Grécia,
Tunisia, Israel, Africa do Sul e Austrélia), e especialmente
pelo continuo crescimento do uso comercial por parte
dos profissionais da fruticultura e citricultura. Atualmente
sao utilizados anualmente em mais de 20.000 hectares,
principalmente em citrinos, uva de mesa, pomdideas e
prundideas.

Devemos destacar também que Magnet™ MED encontra-
se apto para Agricultura Bioldgica e estd incluido no
sistema VALORFITO de gestao de embalagens.




CheckMate® Puffer® CM-0O

Para o controlo do Bichado da Fruta

Checkmate® Puffer® CM-0O para
o controlo do Bichado da Fruta

Checkmate® Puffer® CM-O é um produto comercializado em
aerossol para controlo do Bichado da Fruta através da técnica
de confusdo sexual em pomoideas e em nogueiras.

Este produto de rapida aplicagao permite a libertagédo de
feromona durante toda a campanha. Por este motivo a
capacidade dos machos encontrarem fémeas férteis, é
consideravelmente reduzida, limitando o acasalamento e
consequentemente a redugdo das subsequentes populagoes
desta praga.

Checkmate® Puffer® CM-O é compativel no desenvolvimento
de uma estratégia integrada para o controlo da praga.

A utilizagdo de Checkmate® Puffer®CM-O reduz as aplicagdes
de inseticidas.

Clean Orchard Promise™: Suterra assume o compromisso de
‘parcela limpa’. Como parceiros ecarregamo-nos da reciclagem
e gestdo de cada Puffer® uma vez finalizada a campanha.

Caracteristicas e Vantagens

o Facil e rapida colocacao

* Emisséo precisa e uniforme de feromona na parcela

e Compativel no desenvolvimento de uma estratégia integrada
para o controlo da praga

¢ Compativel com fauna auxiliar

* Produto de baixo risco para o aplicador

» Solucao ecoldgica com excelente perfil para o ambiente*

¢ Sem intervalo de seguranga

e Clean Orchard Promise™: sem residuos no campo

*Apto para agricultura bioldgica.

Suterra
—

Tecnologia aerosol
para controlo do
Bichado da Fruta.

CheckMate® Puffer® CM-0O

Praga

Bichado da Fruta
Cydia pomonella.

Culturas

Pomoideas, nogueiras e outras culturas
onde a praga esteja presente.

Monitorizagédo

Monitorize através de armadilhas delta
com isco BioLure CM.

Faga um acompanhamento da
populagdo com armadilhas de
feromona-cairomona.

Coloque as armadilhas antes do
primeiro voo.

Cologue uma armadilha por cada 2 a
5 hectares, garantindo pelo menos
2 armadilhas por bloco.

Examine as armadilhas semanalmente e
substitua os iscos a cada 8 semanas.

Substitua as bases de cola
quando for necessario.

Danos

Perda da producao devido ao ataque da
larva em frutos.

©2019 Suterra LLC. Todos os direitos reservados. Suterra™ é uma designagédo comercial de Suterra LLC.
Utilize os produtos fitofarmacéuticos de forma segura. Leia sempre o rétulo e a informagéo relativa ao produto

antes de o utilizar.

Suterra
—




I NOTICIAS

SELECTIS PROMOVE REPRESENTAGAO DE PORTFOLIO SUTERRA EM PORTUGAL

SESSAO TECNICA NAS CALDAS DA RAINHA

A Selectis promoveu no dia 26 de fevereiro, nas Caldas
da Rainha, uma sessdo técnica de Fruticultura onde
partilhou a gama da Suterra com destaque para a
tecnologia CheckMate® Puffer® CM-O para a confusao
sexual de Cydia pomonella e o sistema Atract & Kill -
Magnet™ MED.

Focalizado em pomdideas, este evento reuniu cerca de
50 técnicos das principais Organizagdes e Associagdes
de Agricultores da zona Oeste que debateram indimeras
vantagens destes dois sistemas. A Suterra, em articulagédo

W

CheckMate® Puffer® CM-O

SESSAO TECNICA EM FARO

Dois dias depois, em Faro, 60 produtores de citrinos e
técnicos das Organizagdes de Produtores do Algarve
tiveram a oportunidade de conhecer o sistema Magnet™
MED para o controlo da Ceratitis capitata. O debate
centrou-se na técnica de aplicacdo dos dispositivos
em campo e a sua persisténcia, a qual apresenta
homogeneidade e o0 mesmo grau de eficacia durante 6
meses.

Jodo Faria, Diretor Executivo da Selectis, salientou a
importéncia da dindmica da empresa na disponibilizagéo
de novas ferramentas para o mercado, algo que tem sido
uma preocupagao ao longo dos anos. “Com as novas
tendéncias, limitagées a nivel europeu e exigéncias dos
mercados, ter no portfélio da Selectis mais solugbes e
alternativas é muito enriquecedor. Estas novidades aliadas
a representagdo da Agrogresh constituem um orgulho
para a empresa e uma grande oportunidade para todos."”

com a Selectis, disponibiliza um servico de mapeamento
para a disposicdo dos Puffer® no pomar mediante as
informagdes prévias relativas a parcela e com uma
aplicagdo mével.

Nuno Sérgio, Gestor de Marketing Selectis, destacou
que "estas solugbes sdo excelentes ferramentas para a
estratégia integrada de controlo destas pragas. A eficacia,
facilidade de manuseamento, reduzida manipulagéo,
excelente perfil ecotoxicoldgico para o ambiente
respeitando a fauna auxiliar e inclusivamente a aptidao
para a agricultura bioldgica sdo pontos muito fortes e que
representam um enorme beneficio para os fruticultores.”
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REUNIAO TECNICA P&A/SELECTIS
EM ARMAMAR COM O CLUBE DE
MACA DE MONTANHA

Organizada pelo nosso distribuidor P&A e pela Selectis,
realizou-se no passado dia 7 de mar¢o em Armamar,
uma Reunido Técnica que contou com a presenca de
60 fruticultores pertencentes ao Clube de Maga de
Montanha desta regido. Nesta reunido foi partilhada
a gama da Suterra® com destaque para a tecnologia
CheckMate® para a confusédo sexual de Cydia pomonella
e também o sistema Atract & Kill - Magnet™ MED.

Houve também espaco para revisitar as solugdes Selectis
para Pomdideas, onde se destacaram o METHYLFOS®
224 EC, inseticida de largo espetro, e ainda COLOMBO®
para o controlo de Pedrado bem como as suas novas
finalidades em Estenfiliose da Pereira e Olho de Pavao

no Olival.

CLUBE DE MACA
DE MONTANHA

Il ENCONTRO NACIONAL SELECT

A SELECTIS, teve o prazer de organizar no passado dia
9 de margo o 11l ENCONTRO NACIONAL SELECT.

Este evento, teve lugar em Coimbra, no magnifico
CONVENTO SAO FRANCISCO e contdmos com a
presenca dos Clientes de Proximidade e Clientes em
Parceria.

A vitalidade deste projecto designado SELECT, foi bem
patente e reuniu cerca de 200 pessoas. O projecto

SELECT, é hoje reconhecidamente um projecto
de fidelizagdo de exceléncia e uma referéncia no
mercado fitofarmacéutico, com parceiros de negécio
que querem continuar a crescer qualitativamente e
guantitativamente.

Os ilustres convidados, foram recebidos com welcome
drink nos claustros deste monumento fantastico e
posteriormente seguiram para a sessao plenaria na Sala
Mondego.




A sessdo plendria, teve inicio com um video onde se pode
visualizar um conjunto de imagens de outros eventos
similares.

Seguiu-se, um momento especial que se designou DAR
VOZ AOS CPs, no qual os CPs (Clientes de Proximidade)
convidados para participar no painel de oradores,
premiaram todos os presentes com argumentos técnicos
e de venda de algumas especialidades da SELECTIS.

Seguidamente, houve abordagem as especialidades/
solugdes/futuro do portfélio SELECTIS e sobretudo o
relatar de factos relevantes que tém marcado o trajecto
da Selectis nestes quase 20 anos de mercado. Reforgou-
se a visdo SELECTIS para o futuro H2H, que define
também a génese do projecto SELECT (um projecto de
pessoas para pessoas) e do conceito PROXIMIDADE, que
continuamos a ter com todos os parceiros deste projecto,
no sentido de superar os desafios futuros que exigem o
maximo de envolvimento e reforco numa perspectiva de
criagao de valor e Win-Win.,

Termindmos, como é habito a sessdo plendria com o
sempre especial momento de RECONHECIMENTO que
tem caracterizado este tipo de eventos.

O ENCONTRO NACIONAL SELECT, culminou com um
jantar convivio no espago esplenderoso da antiga igreja
do Convento, onde tivemos agraddveis surpresas, como
o Fado de Coimbra.

A SELECTIS agradece a todos os parceiros presentes
que encheram de calor humano e de magia esta noite
SELECT inesquecivel.




CAMPOESTE E SELECTIS PROMOVEM ENCONTRO COM VITICULTORES DO OESTE

COM A COLABORAGCAO DA A.ATV.

No passado dia 26 de margo a Campoeste em articulagéo
com a Selectis, realizaram em Dois Portos (Torres Vedras),
uma Reunido Técnica para cerca de 40 Viticultores da
regidao Oeste do pais. Foi apresentado o portfélio para a
cultura da Vinha com destaque para as novas solugdes
ORFEU®, METHYLFOS®224 EC, ARRIOSTA® e ainda o
BELVITIS®, um fungicida exclusivo com cinco formas
de atuagdo complementares para maxima protecdo
do mildio. Tivemos ainda a colaboracdo da A.A.T.V.
(Associacdo de Agricultores de Torres Vedras) com a
partilha das “Principais Medidas Profilaticas para as
Doencas do Lenho”.

Gratos a Eng.2 Francisca Moreno da A.A.T.V. pela colabo-
ragao prestada.

20° ANIVERSARIO JORGE VIEIRA, LDA COM A INAUGURACAO DAS NOVAS

INSTALAGOES EM VALADO DOS FRADES

Foi no dia 23 de margo que o nosso distribuidor
JORGE VIEIRA comemorou os 20 anos de atividade.
Mas o motivo da festa ndo foi s6 esse! O mesmo dia
marcou o arranque oficial da atividade comercial das
novas instalagdes em Valado dos Frades. A empresa
JORGE VIEIRA reforga assim o seu posicionamento
e sua capacidade operativa com uma superficie

comercial completamente nova, dedicada ao servico
da agropecudria em geral. A vasta oferta marca
adiferenca e alocalizagdo é certamente um ponto forte.
A festa reuniu clientes, fornecedores, funciondrios
e amigos.

A SELECTIS esteve presente e deseja a JORGE VIEIRA
0S maiores sucessos.

SESSAO TECNICA AGROFRESH
COM OS MEMBROS DA ROCHACENTER

No passado dia 27 de marco a SELECTIS e a
AGROFRESH realizaram uma reunido técnica com os
membros do RochaCenter em Obidos. Esta sessdo teve
como principal enfoque as novas recomendagdes na
aplicagao de Smartfresh em Péra Rocha e toda a sua
especificidade. A nova tecnologia ProTabs permite, em
Péra Rocha, adaptar a dose de 1-MCP mediante o tempo
de conservacgédo pretendido para a fruta. Nesta reunido,
partilharam-se também todas as novidades ao nivel do
desenvolvimento de novas tecnologias da AGROFRESH
para o futuro tais como o ADVANSTORE® e o HARVISTA®
que serdo certamente ferramentas de grande utilidade
para o setor.




VISITA LUCIO LOUREIRO/SELECTIS A ADEGA MAYOR EM CAMPO MAIOR

No passado dia 3 de abril, a SELECTIS em articulacdo
com o seu distribuidor Lucio Loureiro, organizaram uma
visita técnica com 50 viticultores da regido de Palmela, a
Adega Mayor em Campo Maior..

Nesta visita, para além da “viagem” a Fabrica da
Novadelta e Centro de Ciéncia do Café, os participantes
tiveram a oportunidade de visitar uma adega que é
uma referéncia arquiteténica, desenhada pela mao do
prestigiado arquiteto Siza Vieira. Foi visitada também

a vinha circundante a adega onde foram partilhadas
experiéncias entre as regides do Alentejo e da Peninsula
de Setubal.

A visita culminou numa agradével prova de vinhas com
a presenca do Sr. Comendador Rui Nabeiro que, com
a sabedoria que o caracteriza, passou uma mensagem
de reconhecimento pelo trabalho dos viticultores na
economia nacional, terminando com um brinde a Selectis
e a Agricultura!
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